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JPCスポーツ教室
FC事業説明会
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沿革

2018年 2月

7月

2019年 11月

2020年 6月

7月

9月

10月

2021年 1月

3月

4月

9月

10月

株式会社J-PRoachを設立

JPCスポーツ教室を岐阜県羽島市に創業

FC1号店一宮浅井店 オープン

FC2号店岐阜店 オープン

FC3号店一宮尾西店・4号店あま店 オープン

FC5号店桑名店 オープン

FC6号店名古屋市天白店 オープン

FC7号店新安城店 オープン

FC8号店豊田店・9号店鈴鹿店 オープン

FC10号店一宮丹陽店・11号店岐南店 オープン

FC12号店可児店 オープン

直営2店舗目岐阜長良店 オープン
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テストマーケティングで気付いたこと

スポーツビジネスは、心・技・体の

「技」の部分が8割以上を占めています。

各スポーツ競技の技術指導を主たるビジネスにする場合、

地方でスケールさせることが、特に日本では困難である

ということがわかりました。

野球塾に入会

打撃フォームが変わり、
所属しているチームの監督に怒られることもある

サッカークラブに入会

サッカーをやっていない方は対象から外れてしまう
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小学生

クラス体系

1部 16:30 〜 17:30

2部 17:45 〜 18:45

3部 19:00 〜 20:00

4部 20:15 〜 21:15

5部 21:30 〜 22:30

体操体幹トレーニングクラス 園児クラス

園児 小学生

小学生 中学生

小学生 高学生

大学生 一般

時間帯 対象

対象年齢 3~6歳

• カラダをたくさん動かしたい

• バランス能力を鍛えたい

• 基礎的な運動能力を高めたい

• 集団生活の中で成長したい

• 人の話をしっかり聞けるようにしたい
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クラス体系

小学生

1部 16:30 〜 17:30

2部 17:45 〜 18:45

3部 19:00 〜 20:00

4部 20:15 〜 21:15

5部 21:30 〜 22:30

体操体幹トレーニングクラス 小学生クラス

園児 小学生

小学生 中学生

小学生 高学生

大学生 一般

時間帯 対象

対象年齢 7~12歳

• 姿勢や集中力を養いたい

• 苦手種目を克服したい

• 元気が有り余っている

• 走るのが早くなりたい

• よく転んでしまう
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クラス体系

小学生

1部 16:30 〜 17:30

2部 17:45 〜 18:45

3部 19:00 〜 20:00

4部 20:15 〜 21:15

5部 21:30 〜 22:30

体幹トレーニングクラス スポーツ層

園児 小学生

小学生 中学生

中学生 高学生

大学生 一般

時間帯 対象

対象年齢 小学生〜大学生・一般

• スポーツがもっと上手くなりたい

• プロ選手を目指している

• メンタルを強くしたい

• 体力をつけたい
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ＪＰＣスポーツ教室 料金体系

夏休み、冬休み、春休みは特別教室を開催

90分1,500円(税別)

1日イベント7,500円（税別）

全クラス同じ価格

入会金

事務手数料

月謝

0円

0円

5,800円(税別)

※年間44回の教室運営を行ないます。
1週間に2回の場合11,600円（税別）
兄弟割引、回数割引は一切なし
スポーツ保険 年間800円（会員負担）
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対象顧客ターゲット

3歳児から小学6年生までのクラブに属していないお子様が対象となります。

体操体幹トレーニングクラス

【特徴】

■運動が苦手な子がメインとなります

■保護者は得意分野を伸ばすよりも、

苦手分野を克服させることに投資意欲が湧きやすい傾向にあります。

スポーツチームに加入している方から

一般の成人女性・成人男性が対象となります。

体幹トレーニングクラス

【特徴】

■体操体幹トレーニングクラスに参加していたお子様の

お兄ちゃんやお姉ちゃんが入会するケースが多いです。

その後は、口コミで増えていきます。
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JPCスポーツ教室が選ばれる理由 スポーツ少年にとって

ケガの防止と

パフォーマンス向上に

体幹が

とても重要である

どのスポーツ競技も

現場指導者が

トレーニングの知識

が圧倒的に低い

他競技の選手と

トレーニングを通して

交流が出来る

POINT 01 POINT 02 POINT 03

世の中にあるスポーツビジネスのほとんどが『心・体・技』でいう『技』にフォーカスされている。

子どもの人口の約2割がスポーツ団体に加盟していると言われていますが、

競技別でビジネスを展開させていくのはなかなか困難。

JPCスポーツ教室は、スポーツ競技を行なう全ての子を対象としております。

ゴルフのアマチュアチャンピオン、BMX小学6年生の部全日本チャンピオン

甲子園常連校へ進学、J1ユース加入、空手、テコンドー全国優勝等

体幹トレーニングを行なう事で、パフォーマンスの向上効果が確実に図れています。
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JPCスポーツ教室 人間力を形成する場

我々が小さい頃は、ファミリーコンピューターが普及し始めた頃ですが、ゲーム三昧という子はほとんどいませんでした。学校から帰ると

ランドセルを放り投げ、近くの公園で年齢関係なく友達と毎日遊んでいました。自分達で遊びを決めて、ルールも決めて、学年に応じてハンデも

決める。これが自然と出来ていました。知らず知らずのうちに集中力や思考力、観察力や記憶力、構成力や想像力を身につけていたのです。

スポーツを行なう上でも、比較的厳しい時代だったので、時には鉄拳制裁を科されることも少なからずありました(今は絶対ダメです)。

要するに周りから厳しさを与えて頂いていたのです。今はどうでしょう？鉄拳制裁などしようものならSNS上で拡散され犯罪者扱いです。

裏を返せば今の時代は周りから厳しさを与えてもらえない時代です。子ども達が自分自身に厳しくしないといけない時代に突入したのです。

現代社会は、小手先の情報で乗り越えようとする風潮が強くなりました。YouTubeでは「○○の成功法」「誰でも簡単に短時間で稼げる方法」

など本来ではあり得ない情報が拡散されており、こういう詐欺まがいな情報を見るだけで嫌気がします。インフルエンサーと呼ばれる、若者に

影響力がある人が発信する情報は仮に間違っていてもそれを正しい情報だと子ども達は受け取ります。

我々は目先を乗り越える情報ではなく、『謙虚』、『誠実』、『勇気』、『忍耐』、『勤勉』など人間の内面にある人格的な部分をクラス運営を

通して子ども達に伝えて参りたいと思います。もちろん、トレーニングを継続的に行なうことで、フィジカルもテクニックも向上していきます。

しかし、一番大事なことは折れないメンタルです。仮にスポーツ競技を終了しても、近い将来、必ず養った強いメンタルと人間力が自分自身を助

けてくれます。

JPCスポーツ教室は子ども達の成長出来る空間を提供し続けることを約束します。我々はそんな子ども達の成長を共に喜び、時にはちょっとした

助言を与えられるプロ集団としてあり続ける為に、学びを続けて参ります。

株式会社J-PRoach 代表取締役 髙木宏昌

JPCスポーツ教室は子ども達の『人間力』を形成する場！！
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JPCスポーツ教室の強み

事故や怪我のリスクが低い!!

・重たい器具や硬い器具、高さのある器具などは一切使用しない

・基本的に自重で行うトレーニングが多いので怪我の発生リスクが非常に低い。

・万が一怪我や事故が起きた場合の対応マニュアルなどもしっかり完備。

2

最大18年!!一人の会員様と長く関わることができる

・学習塾であれば長くても中学生から高校生までの6年間の通塾が一般的。

・園児から通い始め、小学校入学から大学卒業まですることが可能。

・JPCスポーツ教室は、どのタイミングでもやめる子が少ないのが特徴。

・一番の強みは流行り廃りを生まないビジネスモデル。

1

競合が少ないから、地域の注目の的に

・体幹トレーニングは、どんなスポーツを行うにも必要なトレーニング。

・幼少期からトレーニングを取り入れることは非常に効果的で、成果も現れやすい。

・新たな地域で開業いただければ、需要はかなり高く、口コミで集客できます。

3
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JPCスポーツ教室 ビジネスプランの特徴

圧倒的集客力

会員増でも
一定のコスト

驚きの
退会率の低さ

開業後半年間の平均入会数は150名。

特に開業時は様々な広告パターンを実験し、

確実に効果を見込める広告手法で打ち出すことができるため、

オープン1ヶ月目から多くの体験獲得ができています。

JPCスポーツ教室は集団トレーニングのため、

生徒数が増えても基本的にコーチの人員も、必要な道具も変わりません。

そのため、コストは大きく変動せず、損益の管理の負担が少なくなります。

JPCスポーツ教室では、スポーツ指導における

様々なマニュアルをご用意しています。

全店共通のメニューも多数ありますので、

店舗ごとで指導スキルに大きな差異が出ないようになっています。

現状の店舗平均では、退会率は月約2％！

塾やパーソナルジムなど他業界と比べても低く、

安定的な経営が可能となります。

属人化しない
マニュアル管理
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競合店について

スポーツクラブ最大手
「リーフラス株式会社」様

20年前から子どもに特化したスポーツクラブ事業を運営。

現在は、会員数が8万人、

売上は60億円弱と成長を続けている企業です。

既存会員の方は、主にクラブチームに所属している方が多く、

クラブチームとのシナジーが非常高いので

競合することがありません。

当スポーツ教室は日曜日以外、毎日開催。

お休みされた場合は、別の曜日に振替が可能です。

また、体幹トレーナーとして知識を有したスタッフが指導を行なうため、

『体操教室×体幹トレーニング』に関するメニューが確立されております。

弊社の体操体幹トレーニングクラスと似ていますが、

対象者が小学生までとなっております。

また、開催日が各週の夕方コアタイムのみの時間帯しかありません。やる気スイッチグループ
「忍者ナイン」様
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集客について

1人あたりの集客コスト

5,000円〜15,000円

集客について

学校へチラシ配布の依頼

折り込み広告

地域無料情報誌掲載

ポスティング

SNS

口コミ

1

2

3

4

5

6

月額5,800円という値段設定からも、口コミが圧倒的に多いです。

想定LTV 200,000円〜350,000円

30万円投資
※あくまでも想定となります。

50人体験 30名〜40名入会のイメージ
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約5,000,000円約20,000,000円

加盟料 3,500,000円

保証料 1,000,000円

教育費 1,500,000円

物件取得 1,500,000円

改装費（看板込み） 8,000,000円

物品購入 3,000,000円

リフォームコンサル料 1,000,000円

開店諸費用 500,000円

人件費 1,500,000

広告費 1,800,000

家賃 900,000

消耗品費 150,000

通信費／光熱費 150,000

他 500,000

ロイヤリティ 売上10％

開店時諸費用 運転資金(3カ月)

初期費用として、合計2500万円程度必要となります。

JPCスポーツ教室 ビジネスプランの特徴
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加盟料、ロイヤリティー等について

■加盟料350万円(税別)

■保証金100万円※2店舗目から免除

■研修費150万円(税別)

■リフォームコンサル100万円(税別) 

■ロイヤリティー売上の10％

【毎月お支払い頂くもの】

●ロイヤリティー売上10％

●顧客管理システム使用料15,000円（税別）

●口座引落し手数料10,000円〜25,000円ほど。

開店前の4週間研修をはじめ、開店後の店舗出張費、出張研修、

毎月のZOOM研修を含みます。

研修費

現地に出向いてリフォーム業者に対して指導させていただきます。

リフォームコンサル
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オープン8ヶ月で200名、1８ヶ月で300名ペースの場合

※あくまで予測であり確定したものではありません

項目 １期目 ２期目 ３期目 ４期目 ５期目

売上 11,800,000 22,535,000 28,000,000 32,500,000 34,800,000

売上原価 780,000 100,000 100,000 100,000 100,000

売上総利益 11,020,000 22,435,000 27,900,000 32,400,000 34,700,000

販売管理費 16,883,000 18,293,000 19,073,000 20,073,000 20,073,000

営業利益 -5,863,000 4,142,000 8,827,000 12,327,000 14,627,000

JPCスポーツ教室 モデル損益 ※モデル例
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売上 営業利益

2019年11月OPEN

オープン2年で会員約350名（現在も増加中）

JPCスポーツ教室の実績

一宮浅井店(FC１号店)

■会員数推移 ■売上と営業利益推移
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ＪＰＣスポーツ教室の物件選定について

家賃相場

店舗面積

駐 車 場

エ リ ア

25万円〜50万円

40坪〜60坪

5台〜15台確保

ロードサイド
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全面人工芝(クッションあり)と大きな看板がポイント

内装費用は物件にもよりますが、400万円〜700万円程度。

看板費用は50万円〜150万円程度です。

リフォーム業者や看板業者は本部指定はございませんが、

紹介を行なうことは可能です。

JPCスポーツ教室 内装•看板について
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●スポーツ経験がある方(輝かしい経歴等は必要なし)

●子どもが好きな方

●保護者としっかり会話ができる方

● 20歳〜35歳までの方

●真面目でマメな方

●指導未経験の方が9割以上

●人前に出るのが苦手ではない方

※給与は店舗長で月給25万円、従業員で20万円が平均です

JPCスポーツ教室 任せられる人材の人物像
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加盟〜OPENまでの流れ

2次面談

1

物件契約
（加盟料お支払い）

2

従業員採用

3

研修

4

プレオープン

5

グランドオープン

6


